Тема 9   Издержки производства и методы их снижения. Прибыль и ее стимулирующая роль. Производственная функция

9.1 Понятие издержек производства. Виды издержек: постоянные, переменные, общие, средние, предельные

9.2 Методы снижения издержек производства

9.3 Виды дохода: общий, средний, предельный. Прибыль и ее стимулирующая роль. Понятие рентабельности производства продукции

9.4 Понятие производственной функции. Изокванта, изокоста. Область практического использования производственной функции

9.1 Понятие издержек производства.  Виды издержек: 
постоянные, переменные, общие, средние, предельные

Производство и реализация продукции требуют определенных затрат ресурсов, денежных средств со стороны предприятия, предпринимателя. Однако следует различать понятия «затраты» (inputs)  и «издержки» (costs), что связано с различием соответственно расходуемых на производство ресурсов (материальных, природных, энергетических, трудовых, информационных и прочих) и их стоимостной оценки. Издержки – это не просто затраты, а затраты ресурсов, принявшие на рынке стоимостную форму. Издержками называют денежное выражение использования производственных ресурсов, в результате которого осуществляется производство и реализация продукции.

Различие между понятиями «затраты» и «издержки»  можно заметить на примере строительства коттеджа. Так, на его строительство были затрачены ресурсы: 40 тыс. штук кирпича, 3 тонны цемента, 15 м3 пиломатериалов, 45 кг красок и т. д. Но, с другой стороны, издержки (затраты на ресурсы) на строительство коттеджа составили 180 млн. руб.

Многие экономисты внесли существенный вклад  в изучение издержек. Марксистская теория издержек основывается на двух принципиальных категориях – издержках производства и издержках обращения.

Под издержками производства в этой теории понимаются затраты на сырье и материалы, заработную плату, сюда же входят амортизация средств труда и т. д. Издержки  производства представляют собой расходы на производство, которые должны нести организаторы предприятия с целью создания товаров и последующего получения прибыли. В стоимости единицы товара издержки производства составляют одну из двух ее частей. Издержки производства меньше стоимости товара на величину прибыли. Так, если  
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 – стоимость  товара, C –  постоянный капитал (расходы на сырье, материалы, топливо, электроэнергию и амортизация средств труда), V – переменный капитал (расходы на заработную плату рабочих), а m – прибавочная стоимость, создаваемая в производстве трудом рабочих, то 
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, где k – издержки производства, а m после реализации товаров превращается в прибыль, присваиваемую собственником предприятия. В результате стоимость продукции можно представить как сумму издержек производства и прибыли:
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где  W – стоимость продукции;

k – издержки производства;  

p – прибыль (profit). 

Категория издержек обращения связана с процессом реализации (продажи) товаров. Дополнительными издержками обращения являются издержки на упаковку, сортировку, транспортировку и хранение товаров. Этот вид издержек обращения близок к издержкам производства и, входя в стоимость товара, увеличивает последнюю. Например, стоимость товаров, созданных в производстве, составляет  
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, а реализация товаров вызывает дополнительные издержки обращения в сфере торговли  
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, в результате общая стоимость товаров составит: 
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Дополнительные издержки  обращения возмещаются после продажи товаров из полученной суммы выручки. Их можно представить с помощью схемы (рисунок 9.1).

                              Содержание

               Характер затраченного  труда

Рисунок  9.1 – Дополнительные издержки обращения

Чистые издержки обращения – издержки на торговлю (зарплата продавцов, бухгалтерского персонала), маркетинг (изучение потребительного спроса), рекламу и др. Чистые издержки обращения не увеличивают  стоимость товара, а возмещаются по своей величине после продажи из прибыли, созданной в процессе производства товаров.

Чистые издержки обращения можно представить на рисунке (рисунок 9.2).
                             Содержание

          Характер затраченного  труда

Рисунок 9.2 – Чистые издержки обращения

В концепции маржиналистов (К. Менгер, Ф. Визер – австрийские ученые) издержки предстают как психологическое явление, основанное на предельной полезности. По их мнению, сумма, уплачиваемая фирмой за факторы производства, определяется предельной полезностью, которой они обладают с точки зрения продавца. По Ф. Визеру действительные издержки производства данного товара равны наивысшей полезности тех благ, которые общество могло бы получить, если бы по-другому использовало затраченные производственные ресурсы (теория издержек альтернативных возможностей). Взгляды маржиналистов способствовали появлению теории минимизации издержек. 

Институционалистская теория издержек представлена в работах          Дж. К. Кларка и Дж. А. Гобсона. Первый занимался проблемой накладных (overhead costs) издержек, а также исследовал различные типы издержек: индивидуальные и общественные, абсолютные, дополнительные, финансовые, производственные, долгосрочные и краткосрочные. Заслугой Гобсона было то, что он ввел понятие «человеческие издержки» (human costs), которые измеряются, по его мнению, качеством и характером трудовых усилий, способностями лиц, делающих эти усилия, а также с точки зрения распределения труда в обществе.

Неоклассические концепции издержек производства рассматривают их как сумму затрат (постоянных и переменных) на приобретение факторов производства.

Широкую известность в западной экономической литературе приобрела теория трансакционных издержек, разрабатываемая представителями неоинституционализма. Сюда относят главным образом издержки обращения, т. е. расходы по реализации товара (реклама, охрана фирменных знаков, изучение рынков, защита правового режима с помощью юридической системы и т. д.). Понятие трансакционных издержек ввел американский экономист Р. Коуз.

Неоинституционалисты считают, что функция рынка заключается в экономии трансакционных издержек, а главным его преимуществом выступает тенденция к минимизации затрат каждого участника обмена на получение информации.

В современных условиях существует несколько подходов к рассмотрению издержек производства. Во-первых, издержки производства с позиции социально-экономических отношений делятся на издержки общества и издержки предприятия.

С позиций общества к издержкам относятся затраты всего живого и овеществленного труда, отраженные в стоимости готовой продукции.

Издержки производства предприятия представляют собой результат воспроизводственного процесса и отражают денежные затраты предприятия на потребленные в производстве средства производства и выплату заработной платы. 

Во-вторых, существуют так называемые бухгалтерский и экономический подходы к определению издержек предприятия.

При бухгалтерском подходе издержки представляют собой фактический расход факторов производства для изготовления определенного количества продукции по ценам их приобретения. Издержки предприятия в бухгалтерской и статистической отчетности выступают в виде себестоимости продукции.

Экономическое понимание издержек производства основывается на факте  редкости ресурсов и возможности их альтернативного использования. Экономические издержки любого ресурса, выбранного для производства товара, равны его стоимости при наилучшем из всех возможных вариантов использования. Они могут быть явные (денежные) или неявные (имплицитные или вмененные).

Явные (explicit costs) – это альтернативные издержки, которые принимают форму явных денежных платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий (полуфабрикатов). Они связаны с приобретением ресурсов на стороне. Например, расходы на приобретение  и использование сырья, материалов, зарплата, выплачиваемая рабочим, жалованье менеджеров, комиссионные выплаты торговым фирмам, выплаты банкам и другим поставщикам финансовых услуг, гонорары за юридические консультации, оплата транспортных расходов и многое другое.

Неявные (implicit costs) – это альтернативные издержки использования ресурсов, принадлежащих владельцам фирмы, которые недополучены в обмен на явные (денежные) платежи. Например, недополученная прибыль при отказе от сдачи в аренду собственного здания. Если же владелец фирмы использует 100 тыс. долларов своих сбережений на развитие собственного бизнеса, то он недополучит доход в 10 тыс. долларов, который мог бы получить в год, если бы положил 100 тыс. долларов в банк на срочный вклад под 10 % годовых. Наконец, если владелец фирмы работает наряду с наемными рабочими этой фирмы, не получая при этом жалованья, то он, очевидно, отказывается от возможности получать жалованье, работая где-либо в другом месте.

Обычно фирмы не отражают имплицитные издержки в своей бухгалтерской отчетности, но от этого они не становятся менее реальными.

Возможны и безвозвратные издержки. Безвозвратные издержки осуществляются фирмой раз и навсегда и не могут быть возвращены даже в том случае, когда фирма полностью прекращает свою производственную деятельность в данной сфере. Например, транспортная фирма арендует гараж, и сделала надпись на стене «Автоперевозки Петрова», заплатив 1 тыс. долларов. Если фирма прекращает аренду гаража, то эта надпись полностью утрачивает свою ценность, а возвратить 1 тыс. долларов, заплаченных за то, чтобы ее нарисовать, не представляется возможным. Это типичный пример безвозвратных издержек.

Наибольшее практическое значение имеет деление издержек на постоянные и переменные.

Постоянные издержки (fixed costs) FC – это такие издержки, сумма которых в данный период времени не зависит непосредственно от величины и структуры производства и реализации. Графическим изображением постоянных издержек будет прямая FC, параллельная оси абсцисс (рисунок 9.3).
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Рисунок  9.3 – График постоянных издержек производства

К постоянным издержкам, как правило, относятся: оплата обязательств по облигационным займам, рентные платежи, часть отчислений на амортизацию зданий и оборудования, страховые взносы, расходы на рекламу, жалованье высшему управленческому персоналу и стипендии будущим специалистам фирмы и другие расходы.

Переменные издержки (variable costs) – это те издержки, общая величина которых на данный период времени находится в непосредственной зависимости от объема производства и реализации продукции. Например, затраты на заработную плату рабочих, сырье, топливо, энергию, транспортные услуги. 

Графически VC  изображают в виде кривой линии, выходящей из начала координат осей 0С и 0Q (рисунок  9.4).
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Рисунок  9.4 – График переменных издержек производства

Под валовыми издержками предприятия (total costs) ТС – понимается сумма его постоянных и переменных издержек:
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Графически ТС можно изобразить в виде кривой линии, охватывающей FC  и VC (рисунок 9.5).

Валовые издержки с каждой новой единицей продукции увеличиваются на ту же  величину, что и сумма переменных издержек. 
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Рисунок  9.5 – График валовых издержек производства

Для фирмы, предпринимателя важной является информация о том, каковы издержки по выпуску единицы продукции, т. е. средние издержки. Средние издержки (average total costs) АТС – это валовые издержки, приходящиеся на единицу выпускаемой продукции: 
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Соответственно рассчитываются средние постоянные и средние переменные издержки:
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Графически вид кривых АFС, AVC, ATC представлен на рисунке 9.6.
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Рисунок 9.6 – Графики средних валовых, средних постоянных 

и средних переменных издержек производства

Кривая средних валовых издержек зависит от вида кривой средних постоянных и средних переменных издержек. Объем производства, при котором средние валовые издержки минимальны, называется оптимумом по издержкам. Если принимать в расчет только издержки, то такой объем производства является наиболее выгодным для предприятия. Но это вовсе  не означает, что следует производить и реализовывать именно такое  количество  продукции, ибо во  внимание следует принять цену, по которой будет осуществляться реализация. Возможны три варианта положения фирмы на рынке (рисунок 9.7).
Так как прибыль есть разница между выручкой от реализации и издержками, то в случае (а) она будет равна нулю. Фирма за  счет  реализации может лишь покрыть свои минимальные средние валовые издержки. Такая фирма называется предельной фирмой.
Второй случай (б) характеризует состояние равновесия фирмы, когда она получает сверхприбыль, или «квазиренту».

Третий случай (в) демонстрирует ситуацию, когда фирма терпит убытки.

                  а)                                            б)                                            в)
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Рисунок  9.7 – Варианты положения фирмы на рынке

Рассматривая вопрос об объемах производства, необходимо учитывать не только средние издержки, но и предельные.

Предельные издержки МС (marginal costs) – это дополнительные издержки, необходимые для производства дополнительной единицы продукции: 
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В краткосрочном периоде кривая предельных издержек имеет                V-образную форму (рисунок 9.8). 
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Рисунок  9.8 – График предельных издержек производства

Фирма расширяет производство, если дополнительная единица продукции обходится ей дешевле, чем ее продажная цена, до тех пор, пока предельные издержки не сравняются с ценой продукции.

В реальном производстве существуют отрасли, в которых различия в издержках производства часто вызываются естественными, природными условиями, например, в сельском хозяйстве, в добывающих отраслях.

В других отраслях различия в издержках вызываются нововведениями, организацией производства, качеством и квалификацией трудовых ресурсов и пр. В зависимости от того, какой вид ресурсов является преобладающим в структуре затрат на производство, принято выделять отрасли, в которых производство является трудоемким,  материалоемким,  энергоемким. Так, из отраслей промышленности наиболее материалоемкими являются пищевая, легкая промышленность, металлургия, промышленность стройматериалов. 

В настоящее время динамика издержек в масштабе отраслей определяется  противоборством двух противоположных тенденций. 

Первая ведет к росту издержек производства. Факторами, ее обуславливающими, являются:

1)  нацеленность на индивидуализацию потребления, а значит, и производства;

2)  необходимость частой смены ассортимента выпуска;

3)  рост расходов на НИОКР, повышение образовательного уровня сотрудников, на рекламу и пр.

Вторая тенденция проявляется в сокращении издержек производства, что связано с тем, что новые технологии нацелены, прежде всего, на экономию ресурсов. Переход  на новые технологии совершается каждые три года. Это касается в первую очередь группы так называемых высокотехнологичных  отраслей. Именно в этих отраслях происходит быстрое снижение издержек производства продукции.

Изменения в издержках на современных предприятиях связаны также с ростом автоматизации производственных  процессов, которая ведет к росту постоянных издержек и капиталовложений и уменьшению переменных издержек.

Кроме того, природно-географические и демографические различия в положении отдельных регионов и стран порождают региональную и межстрановую дифференциацию издержек производства.

9.2   Методы снижения издержек производства

Каждый товаропроизводитель должен стремиться к сокращению издержек производства, снижению себестоимости продукции. При относительно стабильной цене на реализуемую продукцию и прочих равных условиях в течение некоторого периода времени сокращение издержек производства приводит к росту прибыли, приходящейся на единицу продукции. Так, если цена на рынке на единицу товара установилась на уровне 20 тыс. руб., а издержки составили 15 тыс. руб., то фирма получит 5 тыс. руб. прибыли от продажи товара. Сокращая реально издержки производства до 13 тыс. руб., фирма получит прибыль уже 7 тыс. руб. от продажи единицы товара. Очевидно, нужна определенная оперативность и расторопность в производстве и на рынке, чтобы получать растущую прибыль за счет снижения издержек производства.

Основной фактор снижения издержек – внедрение достижений  НTП, что обеспечивает экономию ресурсов (снижение затрат на сырье и материалы), автоматизацию и механизацию производства (снижение затрат на заработную плату и рост затрат на амортизацию). 

Большой опыт накоплен зарубежными фирмами в организации производства. Применяется функционально-стоимостный анализ при конструировании продукции, организации производства изделия, контроле качества. Большое внимание уделяется ритмичности выпуска, работе по принципу «точно вовремя» смежных производств, подготовке производству, проблеме производственных запасов.

В целях автономизации и автоматизации контроля качества продукции станки снабжаются устройствами автоматической остановки при поломке, рабочие получают право останавливать производственную линию при обнаружении отклонения, брака. Рабочие участвуют в изобретательстве и рационализаторстве, предлагают различные пути улучшения производства, повышения качества продукции. Обращается постоянное внимание на колебания спроса, что способствует сокращению издержек обращения и производства.

В условиях рынка, неустойчивости его общей конъюнктуры доходность предприятия и его успех напрямую зависят от качества стратегических решений. Необходимость продуманной стратегии на рынке диктуется рядом причин, которые должны учитываться при выборе курса.

К их числу относятся: структурные изменения в экономике; инфляция; рост масштабов нововведений на предприятии; капитальные затраты на освоение новых  видов производства и т. д. Повышается степень риска в деятельности предприятий. 

Все это определяет необходимость оценки перспектив развития, выработки стратегии управления.

Под стратегией управления предприятием понимается: определение долговременных целей его развития и факторов повышения доходности с учетом возможных изменений на рынке.

Выработка стратегии управления и ее реализация включают ряд составляющих:

– оценку перспективных тенденций развития внешней среды (рынка, HТП, конкуренции, общей конъюнктуры);

– влияние благоприятных и негативных для предприятия тенденций в развитии внешней среды;

– определение потенциальных возможностей предприятия и наиболее перспективных направлений его развития;

– выработку долгосрочных задач развития предприятия;

– определение программы действий и средств для ее реализации;

– отслеживание рыночной ситуации и обеспечение обратной связи для корректировки поставленных задач.

Стратегическое управление призвано мобилизовать все факторы повышения доходности предприятия. К числу факторов, влияющих на повышение доходности предприятия, относятся:

– внедрение маркетинговых исследований;

– разработка новых видов продукции и повышение ее качества;

– развитие НИОКР;

– совершенствование системы управления предприятием;

– кадровая политика;

– финансовая политика предприятия.

Все эти направления необходимо учитывать при разработке и реализации стратегических задач управления в целях роста доходности предприятия, снижения издержек производства.

9.3 Виды дохода: общий, средний, предельный. Прибыль и ее стимулирующая роль. Понятие рентабельности производства продукции

Каждая фирма заинтересована в получении большого дохода, который она может использовать на развитие, обновление производства, поощрение своих работников и т. д.

Под общей выручкой фирмы (совокупным доходом) понимается полная сумма выручки от реализации всех произведенных единиц товара,
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где TR (total revenue) – общая выручка;

P – цена товара;

Q – количество единиц товара.

Средний доход (средняя выручка) – доход, полученный от продажи одной единицы продукции. Средний доход – average revenue (AR):
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Предельный доход (MR) – величина, на которую изменяется совокупный доход в результате увеличения количества произведенной и реализованной продукции на одну единицу. MR – marginal revenue:
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Если все выпускаемые фирмой единицы товара реализуются по одной и той же цене, то выручка от реализации дополнительной единицы товара представляет собой среднюю выручку AR, равную цене товара Р. Тогда   
MR = AR = P.

При изменяющихся ценах предельная выручка фирмы будет меньше выручки от реализации дополнительных единиц товара на величину суммарного снижения цены реализации всех остальных единиц товара, вызванного выпуском этой дополнительной единицы, т. е.:

MR < AR = P.

Прибыль – разница между совокупным доходом (выручкой от реализации) и издержками производства:
Прибыль = TR – TC.

Очевидно, фирма стремится максимизировать разность между общим доходом и общими издержками. Производство каждой дополнительной единицы продукции увеличивает общие издержки  на величину предельных издержек (MC), но одновременно повышает и общую выручку на величину предельной выручки (MR).

Пока предельная выручка больше предельных издержек, общая прибыль повышается, и фирма увеличивает объем производства. Как только предельные издержки превышают предельную выручку, общая прибыль снижается. Следовательно, величина прибыли достигает своего максимума при таком выпуске продукции Q, при котором:

MR = MC, 

где  MR – предельная выручка;

MC – предельные издержки.

Это правило применимо для фирмы, действующей в условиях любой рыночной структуры.

Прибыль и ее стимулирующая роль. Прибыль занимает ключевое положение в системе стоимостных инструментов рыночной экономики. Она обеспечивает экономическую устойчивость фирмы, гарантирует полноту ее финансовой независимости. 

В условиях рынка прибыль предопределяет решение, что, как и в каких размерах производить. Поэтому каждого производителя товаров и услуг интересует вопрос:  при каком количестве производимого (реализуемого) товара и при какой цене на него можно получить максимальную прибыль? 

Теория прибыли получила значительное развитие со времен становления классической школы экономической теории. 

Первыми истолкователями прибыли были меркантилисты (16–17 века, Томас Манн, Монкретьен и др.), которые считали, что прибыль возникает в сфере обращения, во внешней торговле, в результате продажи товаров по более высокой цене. Идеи меркантилизма – государственное вмешательство в хозяйственную жизнь, протекционизм в торговле – используются и в современной экономике.

Физиократы (17–18 века, Франсуа Кенэ и др.) считали, что прибыль создается только в сельском хозяйстве, где действие сил природы приводит к росту потребительных стоимостей сверх издержек производства.

А. Смит и Д. Рикардо (18 – начало 19 века) обосновали идею создания прибыли в материальном производстве. А. Смит определял прибыль как вычет из продукта труда рабочего в пользу капиталиста.

К. Маркс называл прибыль превращенной формой прибавочной стоимости, порожденной всем авансированным капиталом, а источником прибавочной стоимости считал  труд наемных работников. Он исследовал условия превращения прибавочной стоимости в прибыль и среднюю прибыль, показав объективные и субъективные границы роста прибыли. 

В современных условиях трактовка прибыли рядом экономистов дается как  «монопольный доход». Многие экономисты, прежде всего         И. Шумпетер, считают, что прибыль представляет доход новатора в бизнесе. Мир полон новых идей, реализация которых позволяет производить новые товары, снижать затраты на производство старых. Новаторы получают прибыль как дополнительный доход за свои идеи.

В рисковых теориях, основоположником которых считается американский экономист Ф. Найт, прибыль определяется как порождение деятельности предпринимателей в условиях риска и неопределенности. Риск может быть от неуплаты дивидендов (по ценным бумагам), от банкротства предприятия, неурожая у фермера, риск от нововведений.

Таким образом, современная экономическая теория показывает многообразие источников прибыли. Какой из них лучше? Трудно ответить. Важно знать все способы, которыми фирмы в современной экономике могут извлекать прибыль. Это – снижение издержек, плата за риск и неопределенность, вознаграждение за нововведение, доходы от монополии и др. 

Различают следующие виды прибыли:

– бухгалтерскую – часть дохода фирмы, которая остается от общей выручки после возмещения внешних издержек, т. е. платы за ресурсы поставщиков. Такая трактовка включает только явные издержки и игнорирует вмененные (скрытые) издержки;

– экономическую (чистую) – то, что остается после вычитания из общего дохода фирмы всех издержек (внешних и внутренних, включая в последние нормальную прибыль предпринимателя, необходимую для удержания его в данной отрасли);

– балансовую – разницу между выручкой от реализации продукции и суммой материальных затрат, амортизации и заработной платы. Иногда балансовую прибыль называют общей прибылью, поскольку именно она является источником распределения и использования средств предприятия.

Прибыль как конечный результат функционирования производства на уровне фирмы (предприятия) является объектом интересов и взаимоотношений всех участников производственного процесса. В действующей фирме прибыль несет в себе определенные функции, основными из которых являются: 

· распределительная – создание фондов денежных средств, обеспечивающих финансирование программ и стратегии фирмы, поддержание ее оптимальной структуры, сведение к минимуму риска банкротства;

· стимулирующая – снижение издержек производства, внедрение инноваций и технических усовершенствований.

За счет прибыли фирма обеспечивает поступательное развитие, осуществляет накопления для капитальных и финансовых вложений, финансирует удовлетворение социальных потребностей работников и коллектива (рисунок 9.9) [1].

Понятие рентабельности производства продукции. На предприятии важно определять рентабельность производства той или иной продукции и рентабельность производства в целом. 

Рентабельность продукции определяют следующим образом:


[image: image16.wmf]%

100

'

×

=

ïðîäóêöèè

ñòü

Ñåáåñòîèìî

Ïðèáûëü

P

,  

где
[image: image17.wmf]'

P

– норма рентабельности  продукции.

Чем больше прибыль, полученная от продажи продукции, и ниже ее себестоимость, тем выше рентабельность продукции.

Рентабельность производства определяют отношением полученной прибыли за определенный период к авансированному капиталу в производство:
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9.4 Понятие производственной функции. Изокванта, 
изокоста. Область практического использования 
производственной функции

Для производства продукции необходимо взаимодействие всех факторов производства, и ни один из них в отдельности не способен произвести продукт и принести доход. Еще английский экономист 17 века               У. Петти считал, что труд – отец богатства, а земля – его мать. Различные факторы взаимодействуют друг с другом, усиливают эффективность друг друга, иногда замещают друг друга, конкурируют. Однако невозможно точно определить, насколько продукт обязан своим созданием тому или иному фактору производства. 

На практике вклад факторов в создание продукции выявляется через производственную функцию, которая указывает на возможный максимальный выпуск продукции (Q) при определенном сочетании основных производственных факторов в рамках использования конкретной технологии:

Q = f (L,K,M), 
где  Q – количество производимой продукции;

L – труд;

K – капитал;

M – земля;

Например, различные комбинации земли и труда в производстве картофеля могут обеспечить получение максимального количества продукта (таблица 9.1).

Таблица 9.1 – Производственная функция 

	Земля,

количество

единиц
	Труд

	
	10 единиц
	20 единиц
	30 единиц
	40 единиц

	3

6

9

12
	700

1000

1200

1400
	1000

1410

1720

2000
	1230

1730

2120

2450
	1410

2000

2450

2820


Обратим внимание на то, что одинаковый объем продукции может быть получен при разном сочетании факторов производства (например, 1000 или 1410).

Основные свойства производственной функции:

1 для каждого вида производства складывается своя производственная функция;

2 в рамках определенной технологии при фиксированном объеме выпуска продукции могут допускаться разные варианты сочетания основных факторов производства;

3 изменение технологии неизбежно вызывает переход к другой производственной функции;

4 анализ производственной функции предполагает поиск такого варианта организации производства, который обеспечивает максимальную экономическую эффективность.

Возможность замещения одних производственных факторов другими зависит от функции производства и отображается с помощью изокванты. Изокванта – линия, отражающая все варианты комбинации факторов производства, которые могут быть использованы при выпуске определенного объема продукции.

Имеются функции производства, в которых факторы производства легко заменяются. Есть функции производства, где факторы производства имеют жесткие, неизменные пропорции.

Линейная изокванта заставляет предпринимателя обратить внимание на то, что вовлекаемые факторы производства идеально взаимозаменяемы. Например, труд (L) и капитал (C) способны взаимозаменяться в постоянной пропорции и в любой точке изокванты (рисунок 9.10).

                     С

                     40  -        •

                     30  -

                     20  -

                     10  -                                         •

                          0         '         '         '         '         '         '         '   

                                    10      20      30     40      50     60     70            L
Рисунок  9.10 – Линейная изокванта

Вогнутая изокванта отражает то обстоятельство, что приходится иметь дело  с гибкой производственной функцией, когда сокращение  использования одного фактора производства компенсируется лишь при более высоких темпах прироста объема применения другого фактора. Например, соотношение между объемом земли (L) и удобрений (C) в сельскохозяйственном производстве (рисунок  9.11).
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                       4    -       

                       3    -

                       2    -                                                      Q2           

                       1    -                                                    Q1                                      

                           0          '         '         '         '         '         '         '   

                                      1        2        3        4       5        6       7            L
Рисунок 9.11 – Вогнутая изокванта с гибкой производственной функцией

В условиях, когда выпуск фиксированного объема продукции возможен только при единственном варианте сочетания факторов производства, приходится констатировать – имеем дело с жесткой производственной функцией. При таком сочетании обстоятельств изокванта приобретает форму прямого угла (рисунок  9.12).
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                4    -       

                3    -

                2    -                                                             Q2
         C1  1    -                                                             Q1                              

                   0          '        '        '        '        '        '        '   

                              1       2       3      4       5       6       7                        L

                              L1 

Рисунок  9.12 – График производственной функции с фиксированной  

структурой использования факторов производства

Хотя все точки на изокванте равны между собой  в смысле объемов выпуска продукции, они отнюдь не одинаковы в аспекте издержек. Линии вида А, В, С (рисунок  9.13) называются изокостами. Все возможные сочетания ресурсов (например, труда и капитала, земли и удобрений), которые имеют одну и ту же суммарную стоимость, называются изокостой.
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   Рисунок  9.13 – Изокосты

Свойства изокосты (бюджетной линии):

–  изокоста показывает, какой суммой денежного капитала располагает фирма (предприниматель) и какой объем факторов производства можно приобрести на рынке ресурсов с учетом сформировавшихся там цен;

–  если изокоста не касается изокванты, а расположена ниже ее, то такая ситуация означает:

а) фирма не располагает достаточным объемом капитала, чтобы  произвести необходимое количество продукции;

в) денежный капитал фирмы (если объем выпуска минимально  допустим) ниже минимально допустимой границы вложения капитала (изокосты);

– наличие единственной точки касания бюджетной линии и изокванты (А) означает, что весь денежный капитал фирмы израсходован для достижения запланированного объема выпуска продукции. Таким образом, обеспечен максимальный объем выпуска продукции с учетом финансовых возможностей фирмы (предпринимателя) (рисунок 9.14).
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Рисунок  9.14 – Оптимизация объемов 

выпуска продукции и финансовых средств фирмы

Положение равновесия для фирмы (предпринимателя) достигается в точке А (рисунок  9.14), при которой предельная норма технологического замещения факторов производства (MRST) равна обратному соотношению цен на эти ресурсы. Следовательно:

MRST = –∆С/ ∆L = MPL / MPC  = PL / PC , 
где  MPL − предельный продукт труда;

MPC − предельный продукт капитала;

С − капитал;

L − труд.


Фирма будет готова заменить один фактор производства другим лишь при условии обеспечения равенства снижения объема производства по одному фактору и выигрыша объема производства по другому фактору:

MPL*∆L = MPC* ∆С.
Фирма вынуждена сочетать факторы производства таким образом, чтобы добиться равенства предельных производительностей, взвешенных через цены самих факторов производства:

MPC / PC  = MPL / PL .

Такое равенство возможно только в точке касания изокосты и изокванты. Такая точка есть точка оптимального выбора.

Значение производственной функции заключается в том, что она показывает на существование альтернативных возможностей, при которых различное сочетание факторов производства обеспечивает один и тот же объем выпуска продукции. Раз возможны различные комбинации факторов производства, значит есть вариант, при котором можно достичь оптимального сочетания факторов.

В реальном производстве фирма (предприниматель), зная о возможности  факторов заменять друг друга, должны принимать решение о рациональном сочетании имеющихся факторов производства (ресурсов) и оптимизации объемов выпуска продукции.

Дополни - тельные издержки обращения





Продолжение производства в сфере


обращения: транспортировка,


сортировка, расфасовка, хранение товаров





Труд производительный. Создает стоимость и прибавочный продукт





Чистые издержки обращения





Затраты, связанные со сменой формы стоимости: содержание торговых контор, оплата продавцов, счетного персонала,


расходы на  рекламу





Труд непроизводительный. Не создает стоимости  и прибавочного продукта
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