Лекция 8

ИССЛЕДОВАНИЕ ВЛИЯНИЯ НЕФОРМАЛЬНОЙ 
ЭКОНОМИКИ НА СОСТОЯНИЕ И РАЗВИТИЕ

ИННОВАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
8.1 Теоретические основы анализа влияния неформальной экономики на инновационную деятельность.

8.2 Направления воздействия неформальной экономики на инновационную деятельность.

8.3 Методика расчёта потерь инновационного эффекта от функционирования неформальной экономики.

8.1 Теоретические основы анализа влияния неформальной экономики на инновационную деятельность

При рассмотрении проблем, связанные с неформальной экономикой, все исследователи акцентируют внимание на детерминантах его возникновения. Вместе с тем, между неформальной экономикой и процессами, протекающими в легальном секторе, существует достаточно чётко прослеживаемая обратная связь, заключающаяся в индуцировании неформальным сектором определённых явлений и тенденций в экономической системе в целом. Одним из важнейших аспектов экономической деятельности, приобретающим к тому же всё большее значение в современных условиях хозяйствования, являются инновационные процессы.

Согласно сложившейся в экономической науке позиции, под инновацией (англ. innovation – нововведение, новшество, новаторство) понимается материализованный результат, полученный от вложения капитала в новую технику или технологию, в новые формы организации производства, труда, обслуживания и управления, включая новые формы контроля, учета, методы планирования, приёмы анализа и т. п. Инновацию можно назвать также инновационным продуктом. С понятием «инновация» тесно связаны понятия «изобретение» и «открытие». Под изобретением понимают новые приборы, механизмы, инструменты, другие приспособления, созданные человеком. Открытие – это процесс получения ранее неизвестных данных или наблюдение ранее неизвестного явления природы.

Термин «инновация» как новую экономическую категорию ввел в научный оборот австрийский (позже американский) учёный Йозеф Алоиз Шумпетер в первом десятилетии XX в. В своей работе «Теория экономического развития» (1911 г.) Й. Шумпетер впервые рассмотрел вопросы новых комбинаций изменений в развитии (т. е. вопросы инновации) и дал полное описание инновационного процесса (А.П.Сорокин). Сам термин «инновация» Й. Шумпетер стал использовать в 30-е гг. XX века. При этом под инновацией Й. Шумпетер подразумевал изменение с целью внедрения и использования новых видов потребительских товаров, новых производственных, транспортных средств, рынков и форм организации в промышленности. Согласно Й. Шумпетеру, инновация является главным источником прибыли: «прибыль, по существу, является результатом выполнения новых комбинаций…», «…без развития нет прибыли, без прибыли нет развития». Работы Й. Шумпетера дали толчок научным исследованиям в области инноваций, которые интенсивно ведутся до настоящего времени.
В современной экономике роль инноваций значительно возросла. Это вызвано тем, что инновации представляют собой наиболее эффективный инструмент конкурентной борьбы, так как могут принести такие позитивные эффекты, как снижение себестоимости, создание новых потребностей, повышение дохода за счёт продажи новой продукции с высокой нормой прибыли, улучшение рыночной репутации производителя новых продуктов, захват новых сегментов рынка, в том числе внешних.

В настоящее время понятие «инновация» применяется ко всем новшествам, как в производстве, так и в организационной, финансовой, научно-исследовательской, учебной и других сферах деятельности предприятия, а также к любым усовершенствованиям, обеспечивающим экономию затрат или даже создающих условия для такой экономии.

Для анализа влияния воздействия неформальной экономики на инновационную деятельность необходимо выделить факторы, влияющие на такую деятельность, а также направления воздействия неформальной экономики на экономическую систему в целом (рисунок 8.1).


Рисунок 8.1 – Классификация факторов инновационного развития 
Влияние неформальной экономической деятельности на экономическую систему в целом проявляется в следующем:

· деформация налоговой сферы;

· деформация бюджетной сферы;

· снижение эффективности макроэкономической политики;
· воздействие на кредитно-денежную сферу;
· деформация структуры экономики;

· влияние на экономический рост и развитие;

· влияние на инвестиционный процесс;
· влияние на режим конкуренции и эффективность рыночного механизма;
· влияние на эффективность производства и разделение труда.

8.2 Направления воздействия неформальной экономики на инновационную деятельность

Рассмотрим влияние неформальной экономической деятельности на инновационное развитие экономики.

1. Деформация налоговой сферы находит проявление во влиянии на распределение налоговой нагрузки и, как следствие, сокращении бюджетных расходов и деформации их структуры. Сокрытие экономической деятельности от контроля и уклонение от уплаты налогов приводит к возрастанию налогообложения доходов, получаемых законопослушными налогоплательщиками. Возрастание налоговой нагрузки стимулирует дальнейшее сокрытие доходов от налогообложения, усиливает неоправданную дифференциацию доходов и собственности. Поскольку неформальной сектор обладает низким инновационным потенциалом (об этом подробней будет сказано ниже), а инновационная деятельность легального сектора во многом дестимулируется ростом налоговой нагрузки, то можно констатировать негативное влияние неформальной экономической деятельности на инновационные процессы в данной сфере.

2. Деформация бюджетной сферы проявляется в сокращении расходов государственного бюджета и деформации его структуры. В данном случае расходы на фундаментальные исследования, финансирование которых осуществляется за счёт бюджетных средств, как правило, из-за отсутствия быстрого эффекта в первую очередь подвергаются сокращению. Вместе с тем фундаментальные исследования являются базисом инновационных процессов, и их деградация неминуемо ведёт к сокращению инноваций.

3. Влияние на эффективность макроэкономической политики проявляется, прежде всего, в возрастании ошибок макроэкономического регулирования. Они связаны, как правило, с отсутствием достоверных данных о масштабах, структуре и динамике скрытой части производительной деятельности в легальном и нелегальном секторе. Неэффективность макроэкономического регулирования приводит к структурным диспропорциям в экономике, в первую очередь – к несоответствию между объёмом и структурой спроса и предложения на продукционных и ресурсных рынках. 

Это не приводит к сокращению инновационной активности, однако резко снижает эффект от инноваций, так как часть из них реализуется в неоптимальных сегментах и масштабах.

4. Влияние на кредитно-денежную сферу проявляется в деформации структуры платежного оборота, стимулировании инфляции, деформации кредитных отношений и увеличении инвестиционных рисков, нанесении ущерба кредитным институтам, инвесторам, вкладчикам, акционерам, обществу в целом. Такое влияние вызывает сокращение вложений в разработку и реализацию инноваций из-за возрастания экономических рисков, которые дестимулируют инвестиции в инновационную деятельность.

5. Деформация структуры экономики, которая имеет несколько аспектов: 
а) нелегальная экономическая деятельность, как правило, способствует возрастанию инвестиционных рисков и снижает инвестиционную активность, что снижает спрос на инвестиционные товары и стимулирует спад в отраслях инвестиционного комплекса; 
б) нелегальная экономическая деятельность сосредоточена преимущественно в спекулятивном финансовом и торгово-посредническом секторах экономики, стимулируя их развитие в ущерб реальному производству; 
в) нелегальная экономическая деятельность всё в значительной степени ориентирована на развитие сферы незаконных товаров и услуг; 
г) структура экономики изменяется в пользу товаров с низким уровнем добавленной стоимости, которые, как правило, проще экспортировать нелегально; 
д) основная масса неформальных доходов инвестируется в те виды деятельности, которые используются в неформальной деятельности, а также в обеспечивающие получение быстрой прибыли. 
Таким образом, структурные диспропорции в экономике приводят к подавлению стимулов для её инновационного развития.

6. Влияние неформального сектора на экономический рост и развитие не является однозначно деструктивным. Так, сокрытие разрешённой законом хозяйственной деятельности от государственного контроля, несмотря на сокращение налоговых поступлений, в ряде случаев оказывает положительное воздействие на экономический рост. Это происходит в условиях необоснованной жёсткости государственного регулирования, консервативности и неэффективности официальных институтов. Вместе с тем, неформальная деятельность не является генератором большинства инноваций, поскольку требует небольших по масштабу продукционных систем и быстрой окупаемости затрат.

7. Влияние на инвестиционный процесс. Это один из наиболее значимых результатов влияния нелегальной экономической деятельности на экономическое развитие и может быть различным в зависимости от вида, формы нелегальной активности, а также социально-экономических условий. Вместе с тем, можно утверждать, что по вышеозначенным причинам, инвестиции, включая финансирование инновационной деятельности на всех её этапах, больше теряют от деятельности неформального сектора экономики, чем приобретают, поскольку неформальная экономика менее капиталоёмкая, а неформальные доходы не могут, а в ряде случаев и не имеют стимула для вложения в легальный сектор.

8. Влияние на режим конкуренции и эффективность рыночного механизма – результаты влияния зависят от взаимоотношений нелегальных и легальных предприятий, от того, являются ли они конкурирующими. Вместе с тем, неравная конкуренция между легальным и неформальным секторами приводит к сокращению инноваций в легальном секторе, которое неформальной сектор не способен возместить в силу специфики своего функционирования.

9. Влияние на эффективность производства и разделение труда. Сокрытие нормальной экономической деятельности деформирует систему разделения труда, и повышает издержки производства и осуществления рыночных сделок, негативно отражаясь на качестве товаров и услуг, так как неформальной сектор не может эффективно исследовать спрос потребителей, а за счёт малых размеров продукционных структур лишён возможности пользоваться преимуществами специализации и кооперирования. Это сокращает область применения инноваций и делает менее действенными стимулы инновационного развития.

Подводя итог анализу влияния неформальной экономической деятельности на инновационное развитие экономики, можно отметить следующие моменты:

1. Неформальной сектор изменяет структуру инноваций, поскольку изменяет структуру самой экономической деятельности. Представляется очевидным, что предпосылки теневизации различных отраслей и предприятий существенно различаются между собой. Функционированию неформального сектора соответствует ряд определённых требований, к которым относятся:

а) небольшая продолжительность производственно-финансового цикла, необходимая для сокрытия неформальной экономической деятельности от контроля властных структур;

б) короткий период окупаемости инвестиций, необходимый для максимизации мобильности неформальных капиталов и минимизации рисков;

в) компактный характер продукционных систем, позволяющий сокрыть неформальную деятельность от контроля, что требует минимальных значений экстремумов положительного эффекта масштаба, так как в противном случае за счёт данного эффекта эффективность легального сектора может превысить неформальную, что делает теневизацию экономической деятельности нецелесообразной;

г) наличие специфической неформальной инфраструктуры, позволяющей связать неформальные операции с легальной экономической деятельностью, что необходимо для легального использования неформальных доходов и реализации неформального продукта потребителям;

д) неформальной продукт ориентирован на краткосрочные транзакции, поскольку долгосрочный характер сделок создаёт существенные дополнительные риски, заключающиеся в повышении вероятности обнаружения неформальной деятельности, а также в невозможности задействования легальных механизмов взыскания задолженности.

Поскольку различные сферы экономической деятельности в разной степени соответствуют вышеуказанным требованиям, то и неформальной сектор имеет специфическую структуру, которая значительно отличается от структуры легального сектора. Поэтому неформальной сектор, изменяя структуру экономики, создаёт специфическую структуру инноваций.

2. Неформальной сектор дестимулирует инновационную деятельность по следующим причинам:

а) неформальная экономическая деятельность создаёт повышенные риски, связанные с неопределённостью финансового результата от реализуемых инноваций, что дестимулирует сами инновации;

б) ориентируясь на малые масштабы деятельности, высокоприбыльные сегменты экономики с коротким производственно-финансовым циклом, неформальной сектор объективно сокращает область применения инноваций;

в) неформальной сектор сокращает возможности инвестиций в разработку и использование фундаментальных инноваций, поскольку уменьшает доходы бюджета и снижает эффективность бюджетных расходов.

8.3 Методика расчёта потерь инновационного эффекта от функционирования неформальной экономики
Для определения количественных параметров влияния неформальной экономики на развитие инновационной деятельности необходимо:

1) определить объёмы потерь легального сектора экономики от функционирования неформального сектора;

2) определить инновационные потери, связанные с потерями легального сектора экономики от функционирования неформального сектора.

С позиции макроэкономического равновесия к условиям, оказывающим непосредственное влияние на производство легального продукта, объём которого в физических измерителях обозначается Q, относятся:

· платёжеспособный спрос (D);

· цена реализации (равновесная цена рынка – P);

· издержки, связанные с предложением (С).

Наличие неформального сектора создает дополнительное предложение товаров и услуг, отвлекая тем самым часть платёжеспособного спроса и, соответственно, снижает платёжеспособный спрос на продукцию легального сектора экономики. В данном случае существует два варианта взаимодействия легального и неформального секторов:

· дополняющий, при котором оба сектора ориентированы на различные сегменты платёжеспособного спроса (при этом в сфере функционирования неформального сектора легального предложения нет или оно невелико);

· конкурирующий, при котором оба сектора ориентированы на один и тот же сегмент платёжеспособного спроса.

При дополняющем взаимодействии неформальный сектор не оказывает существенного влияния на динамику параметров функционирования официальной экономики, вместе с тем платёжеспособный спрос на продукцию неформальной экономики подавляет потенциал сегментов легального сектора, как существующих, так и могущих возникнуть.

Схематически снижение легального продукта из-за неформального предложения товаров (работ, услуг) представлено на рисунке 8.2. 
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Рисунок 8.2 – Изменение рыночного равновесия под влиянием неформального предложения
При этом неформальное предложение продукта уменьшает спрос на продукцию легального сектора, что приводит к сдвигу кривой спроса из положения D1 в положение D2. Общие потери конечного продукта легального сектора составят разность между площадью фигуры P1O1Q1O и площадью фигуры P2O2Q2O, при этом за счет дополнительного предложения потери конечного легального продукта составят площадь фигуры O2O1Q1Q2. 

Следовательно, величина потерь легального продукта (
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Так как 
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Экономический смысл 
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 состоит в эластичности цен на исследуемом рынке в зависимости от объёма предложения. 

Другим важным фактором влияния неформального сектора на легальную экономику является необходимость учитывать неформальное предложение в процессе ценообразования, при этом наличие конкурирующего продукта, как правило, вызывает необходимость установления более низких цен на предлагаемые легальные продукты по сравнению с возможными. 

На рынках, где неформальный сектор не является конкурентным легальному, снижение цены легального предложения обусловлено переориентацией части платёжеспособного спроса на неформальный сектор предложения, что приводит к необходимости снижения равновесной цены. Численно стоимость потерь легального продукта (
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) равна площади фигуры P1O1О2Р2:
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На рынках, где неформальный сектор составляет конкуренцию легальному, ориентируясь на те же сегменты потребительского спроса, потери легального продукта обусловлены снижением объёмов предложения при неэластичном по цене спросе. Поскольку в процессе ценообразования предприятия легального сектора не могут превысить цену неформального предложения, а сделать её ниже также невозможно, так как издержки в неформальной экономике, как правило, ниже легальных, то цену на рассматриваемом конкурентном рынке можно рассматривать как неэластичную по спросу. При этом объём потерь легального продукта численно равен площади фигуры О2O1Q1Q2, а 
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 (рисунок 8.3).

Помимо влияния на равновесный объём спроса легального сектора и равновесные цены, неформальный сектор оказывает существенное влияние на издержки. Поскольку оба сектора пользуются одной и той же ресурсной базой, наличие неформального сектора приводит к повышенному спросу на факторы производства. Так как в краткосрочной (благодаря длительному воспроизводственному циклу) и в долгосрочной перспективе (по закону редкости ресурсов) предложение ресурсов, как правило, неэластично, то повышение спроса на производственные ресурсы неизбежно приводит к росту цен на них и, как следствие, к росту производственных издержек. 

[image: image19.wmf]a


Рисунок 8.3 – Потери легального продукта из-за конкуренции секторов легальной и неформальной экономики

Снижение предложения из-за дополнительного неформального спроса на факторы производства одинаково характерно как для дополняющего, так и для конкурентного взаимодействия легального и неформального секторов. При этом снижение предложения приводит к сдвигу кривой предложения S1 в положение S2 со снижением равновесного объёма предложения с Q2 до Q3 (рисунок 8.4).

Рисунок 8.4 – Снижение предложения из-за дополнительного 
неформального спроса на факторы производства

Номинальный новый легальный продукт составит площадь фигуры ОР3О2Q3, однако сегмент Р2Р3О2М будет составлять инфляционное увеличение номинального продукта, следовательно, фактический продукт будет равен площади фигуры ОР2МQ3, а потери фактического продукта (
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Общий уровень потерь легального продукта (
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) при этом составляет


[image: image12.wmf]Þ

=

D

+

+

D

D

D

+

D

D

D

+

D

D

D

-

D

=

D

+

D

+

D

=

D

...

*

)

*

2

1

*

*

(

)

*

2

1

*

(

2

2

1

1

2

1

1

1

1

2

1

1

2

1

1

1

3

2

1

P

Q

Q

P

Q

Q

P

Q

Q

Q

P

Q

P

Q

Пр

Пр

Пр

Пр



 EMBED Equation.3  [image: image13.wmf]kd

kd

ks

Q

ks

P

ks

kd

kd

P

Q

kd

P

Q

)

*

*

*

(

*

*

1

*

)

2

1

(

*

3

3

3

3

3

3

-

-

+

-

Þ

,


(8.5)
где  kd – показатель, обратный эластичности спроса по цене (
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ks – показатель, обратный эластичности предложения по цене (
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Целью приведённого выше математического преобразования является элиминирование в искомой модели факторных показателей, которые на практике не определимы. К ним относятся показатели состояния легального сектора при ограничении того или иного (из трёх обозначенных выше: дополнительное предложение, конкуренция на целевых рынках и дополнительный спрос на ресурсы) аспекта влияния неформального сектора, которые невозможно определить эмпирически или аналитически. При этом влияние неформального сектора проявляется в фактических параметрах коэффициентов эластичности спроса и предложения по цене. 

Экономический смысл показателей ks и kd заключается в следующем. Показатель ks (его условно можно назвать ценовой эластичностью предложения) показывает, как изменится цена предложения благ при изменении предложения на единицу. Показатель kd (ценовая эластичность спроса) показывает, как изменится цена блага при изменении спроса на единицу. Как видно из формулы 8.5, потери легального сектора от функционирования неформальной экономики прямо пропорциональны ks и обратно пропорциональны kd. Действительно, неформальная экономика изменяет количественные параметры спроса и предложения легального сектора экономики. При этом, чем меньше ценовая эластичность спроса, тем больший доход получит при прочих равных условиях легальный сектор, так как ему не придётся снижать цену из-за влияния неформальной экономики. Если ценовая эластичность предложения высока, то со снижением объёмов спроса или доступных ресурсов предприятиям легального сектора придётся снижать цены, что негативно отразиться на их доходах и будет способствовать увеличению потерь легального сектора экономики.

Зная потери легального сектора экономики под воздействием неформального сектора можно сконструировать теоретическую модель оценки влияния неформального сектора экономики на инновационные процессы. Поскольку оценить инновации в стоимостных объёмах возможно только с позиции полученного эффекта, то, зная эффект от инноваций в легальном секторе, можно предположить, что инновационные потери для экономической системы пропорциональны потерям легального сектора под воздействием неформального. 

Вместе с тем эффект от инноваций в большей степени зависит от капиталовложений в инновационное развитие, чем от общего объёма валового продукта или национального дохода, поскольку в каждой экономической системе параметры инновационного процесса зависят от комплекса специфических факторов, о чём было сказано выше. Поэтому потери эффекта от инноваций необходимо, с нашей точки зрения, определять в три этапа.

На первом этапе оценивается склонность к сбережению национального дохода в легальном секторе (для определённости будем считать, что инвестиции равны сбережениям).

На втором этапе оценивается объём потерянных инвестиций в инновационное развитие из-за функционирования неформальной экономики. Данный показатель непосредственно определяется критерием масштаба инноваций, поскольку инновации в масштабе субъектов хозяйствования вовсе не совпадают с инновациями в масштабах, экономической системы.

На третьем этапе производится экстраполяции инновационного эффекта в легальном секторе на объём потерянных инновационных вложений.

Линейная зависимость между объёмом потерь легального продукта и объёмом инновационных капиталовложений может быть нарушена конверсией капиталов между секторами, то есть часть капиталов, заработанных в неформальном секторе может быть вложена в инновационные процессы легального сектора, поскольку, как правило, для инновационной деятельности государством создаются преференциальные условия, а сами инновации способные приносить легальный экономический эффект, сопоставимый с неформальной рентабельностью капитала. Благодаря конверсии капиталов склонность к сбережениям в легальном секторе будет несколько завышена по сравнению со склонностью к сбережениям в условиях отсутствия неформального сектора в экономике. Данное несоответствие также необходимо учесть при построении формулы расчёта потерь инновационного эффекта под воздействием неформального сектора в экономике.

Так, потери инновационного эффекта (Эп) составят:
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где  
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 – потери легального сектора от функционирования неформального (формула 8.5);

APS – средняя склонность к сбережению в легальном секторе (отношение инвестиций к национальному доходу);

Кэф – коэффициент эффективности инноваций (отношение эффекта от инноваций к инвестициям на их разработку и реализацию);

Котр – коэффициент отраслевой корректировки (коэффициент, учитывающий разницу в отраслевой структуре между легальным и неформальным секторами);

Крек – коэффициент реконверсии капитала (отношение инвестиций в легальный сектор субъектами неформального сектора к общему объему легальных инвестиций). 

Для применения данной формулы на практике необходимо иметь в виду следующее: 

1. Показатель текущего легального продукта представляет собой валовой внутренний продукт соответствующего сегмента экономики или экономики в целом.

2. Текущий объём легального продукта представляет собой легальный продукт, выраженный в физическом (натуральном) измерителе. Для конкурентного сегмента рынка данный показатель можно определить путём расчёта физических объёмов производства в условных показателях (товарах-представителях, с корректировкой объёмов производства каждого конкретного вида товаров (работ, услуг), исходя из соотношения значимых параметров данного товара и товара-представителя). 

3. Текущие цены легального продукта представляют собой отношение легального продукта к его физическому измерителю.

Контрольные вопросы:

1. Назовите факторы развития инновационной деятельности, на которые оказывает влияние неформальная экономика.

2. Назовите направления положительного и отрицательного влияния неформальной экономики на инновационные процессы в экономической системе.

3. Почему неформальная экономика деформирует структуру инноваций?

4. Назовите основные направления негативного воздействия неформального сектора экономики на легальный сектор.

5. Почему при расчёте потерь легального сектора под воздействием неформальной экономики необходимо учитывать эластичность спроса и предложения по цене?

6. Почему при определении потерь инновационного эффекта под воздействием неформального сектора экономики необходимо учитывать разницу в отраслевых структурах между легальным и неформальным секторами?

7. Почему отсутствует линейная зависимость между объёмом потерь легального продукта и объёмом инновационных капиталовложений?
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