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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА
Содержание преддипломной практики определяется темой дипломного проекта (дипломной работы), а также потребностью изучения методов решения технических, экономических, творческих, управленческих и других задач.
Учебным планом специальности 1-25 01 03 Мировая экономика предусмотрена преддипломная практика продолжительностью 13 недель. Проводится на 5 курсе во втором семестре учебного года. Научно-методическое руководство практикой осуществляют преподаватели кафедры экономической теории и мировой экономики учреждения образования «Гомельский государственный университет имени Франциска Скорины», а также руководители от предприятий, учреждений, организаций.

Места прохождения практики – хозяйствующие субъекты различных отраслей национальной экономики. 

Программа преддипломной практики представляет собой нормативный документ, который действует вместе с учебным планом; разработана в соответствии с образовательным стандартом ОСРБ 1-25 01 03 -2008. 
Цель преддипломной практики: выработка практических навыков организационно-управленческой и экономической работы в области внешнеэкономической деятельности и углубленное исследование тех проблем и аспектов деятельности предприятия, которые являются предметом написания дипломной работы. 

Задачей преддипломной практики является освоение и закрепление знаний и умений студентов, полученных по всему курсу обучения, проверка возможностей будущего специалиста в условиях конкретного производства, подготовка материалов к дипломной работе. 
В результате прохождения преддипломной практики студенты 

должны знать:
· экономику предприятия;

· конкурентное положение предприятия на рынке;

· систему управления внешнеэкономической деятельностью предприятия; 

· особенности формирования товарной, ценовой, сбытовой политики предприятия на внешнем рынке;

· основы управления затратами и доходами во внешнеэкономической деятельности предприятия.

должны уметь:

· осуществлять системный анализ деятельности предприятия;

· исследовать тенденции развития предприятия;

· оценивать эффективность внешнеэкономических операций;

· разрабатывать внешнеторговую политику предприятия; 

· разрабатывать стратегию маркетинга в области внешнеэкономических отношений;

· выдвигать и обосновывать управленческие решения по повышению эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия.

СОДЕРЖАНИЕ ПРЕДДИПЛОМНОЙ ПРАКТИКИ


Общая характеристика предприятия как участника внешнеэкономической   деятельности

Общие сведение о предприятии: краткая история создания и развития, форма собственности и организационно-правовая форма, вышестоящая организация, цели и задачи деятельности предприятия, отраслевая принадлежность, тип производства.
Структура управления предприятием, тип организационной структуры. Состав основных и вспомогательных цехов, обслуживающих хозяйств производственного назначения, формы их производственных связей.
Характеристика важнейших видов продукции в разрезе рынков, сегментов; динамика годового объема производства продукции в действующих и сопоставимых ценах, объем реализованной продукции (за 5 лет). 

Анализ производственно-хозяйственной деятельности предприятия за последние три года по основным показателям, представленным в таблице 1.

Таблица 1 – Экономические показатели деятельности предприятия

	Показатели
	20__г. 
	20__г. 
	20__
г. 
	Отклонение  (+, -)
	Темп изменения, %

	
	
	
	
	3-2
	4-3
	3/2
	4/3

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Товарная продукция, млн. руб.

- в действующих ценах

- в сопоставимых ценах
	
	
	
	
	
	
	

	Выручка от реализации продукции (без косвенных налогов), млн. руб.

в том числе на внешнем рынке
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость товарной продукции, млн. руб.

в том числе: материальные затраты
	
	
	
	
	
	
	

	Себестоимость реализованной продукции (включая управленческие расходы и расходы на реализацию), млн. руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Прибыль (убыток) предприятия, млн. руб.

в том числе:

- прибыль (убыток) от реализации продукции

- прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов

- прибыль (убыток) от внереализационных доходов и расходов 
	
	
	
	
	
	
	

	Среднесписочная численность работников, чел.

в том числе:

- промышленно-производственный персонал


	
	
	
	
	
	
	

	Окончание таблицы 1

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	из него: - рабочие

     - служащие

- непромышленный персонал
	
	
	
	
	
	
	

	Фонд заработной платы - всего, млн. руб.

в том числе: - рабочих

     - служащих
	
	
	
	
	
	
	

	Среднегодовая стоимость основных производственных средств, млн. руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Среднегодовая стоимость материальных оборотных средств, млн. руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Производительность труда рабочих, руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Среднемесячная заработная плата, руб.  

       - рабочих

- служащих
	
	
	
	
	
	
	

	Материалоотдача, руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Отдача основных производственных средств, руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты на 100 руб. товарной продукции, руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Затраты на 100 руб. реализованной продукции, руб.
	
	
	
	
	
	
	

	Рентабельность производства, %
	
	
	
	
	
	
	

	Рентабельность продаж, %
	
	
	
	
	
	
	

	Рентабельность продукции, %
	
	
	
	
	
	
	


Формы внешнеэкономической деятельности предприятия в соответствии с классификацией международных коммерческих операций и их краткая характеристика: операции купли-продажи товаров; операции купли-продажи услуг; операции купли-продажи научно-технической продукции; международный инжиниринг; международные арендные операции. Встречные операции во внешнеэкономической деятельности предприятия, их характеристика, преимущества, проблемные вопросы. 

Уровень и динамика экспортно-импортных операций предприятия. Внешнеторговый оборот и внешнеторговое сальдо. 

Обобщение итогов работы предприятия. Выявление резервов и мероприятий по повышению эффективности производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Статистическая и бухгалтерская отчетность, отражающая производственно-коммерческие результаты деятельности предприятия, – «Бухгалтерский баланс» (с приложениями), форма №1-п «Отчет о производстве продукции и выполненных работах, услугах промышленного характера», форма № 1-отгрузка «Отчет о производстве, отгрузке и запасах важнейших видов промышленной продукции, выполненных работах и услугах промышленного характера», форма 1-труд (пром) «Отчет по труду», форма 3-ВЭС (услуги) «Отчет об экспорте и импорте услуг», форма 1-СВТ «Отчет об экспорте и импорте отдельных товаров» и другие.
Факторы внешней среды предприятия участника внешнеэкономической          деятельности

Место и роль предприятия на национальном и международном отраслевом рынке в условиях глобализации и интернационализации, тенденции развития конъюнктуры национального и зарубежного отраслевого рынка, конъюнктурный обзор отрасли.
Механизм государственного воздействия на деятельность предприятия: законодательные и нормативно-правовые акты, регулирующие внешнеэкономическую деятельность предприятия. Особенности налогового и таможенного регулирования в системе внешнеэкономической деятельности предприятия и их влияние на ее эффективность.
Влияние экономических, демографических, культурных, научно-технических факторов на развитие внешнеэкономических связей предприятия.

Хозяйственные связи предприятия с поставщиками, потребителями, финансовыми учреждениями, конкурентами в процессе осуществления внешнеэкономической деятельности. Характеристика основных групп потребителей, поставщиков и конкурентов предприятия на внешнем рынке. 

Факторы внешней среды предприятия с точки зрения их позитивного и негативного воздействия на формирование внешнеэкономических связей. Основные факторы экономического роста предприятия.

Управление внешнеэкономической деятельностью на предприятии

Внешнеэкономические связи предприятия и их роль в повышении эффективности деятельности предприятия на современном этапе. Оценка оптимальности существующих внешнеэкономических связей предприятия.

Характеристика организационной структуры управления внешнеэкономической деятельностью предприятия. Функции структурных подразделений предприятия в области внешнеэкономической деятельности. Характеристика кадрового состава структурных подразделений, занятых в области внешнеэкономической деятельности. Особенности подбора и управления персоналом в условиях работы предприятия на внешних рынках. Мотивация эффективной деятельности персонала.

Изучение деятельности структурного подразделения, непосредственно занимающегося вопросами внешнеэкономической деятельности на предприятии. Положение об отделе (структурном подразделении). Организационная структура отдела (структурного подразделения). Цели и задачи деятельности, функции, права и ответственность структурного подразделения. Взаимодействие отдела с другими структурными подразделениями предприятия по различным направлениям внешнеэкономической деятельности. Анализ внутреннего документооборота на предприятии в сфере управления внешнеэкономической деятельностью. Должностные инструкции работников отдела (функции, права и ответственность работников отдела). 

Оценка рациональности и эффективности структуры управления внешнеэкономической деятельностью предприятия.

Товарная политика предприятия участника внешнеэкономической 
деятельности

Особенности товарной политики предприятия при выходе на зарубежные рынки. Адаптация существующей продукции к требованиям внешнего рынка. Разработка новой продукции в соответствии с требованиями внешнего рынка. Характеристика экспортируемой продукции. Качество экспортируемой продукции. Стандартизация и сертификация экспортируемой продукции. Политика предприятия в области обеспечения качества; сертификация системы качества предприятия. Учет требований зарубежных стандартов  при выходе предприятия на внешние рынки.
Конкурентоспособность экспортируемой продукции по техническим характеристикам, по коммерческим условиям купли-продажи, по цене. Конкурентные преимущества экспортируемой продукции и способы их обеспечения.

Товарный ассортимент предприятия при выходе на внешний рынок. Факторы, влияющие на формирование товарного ассортимента предприятия при выходе на внешний рынок. Разработка экспортной программы предприятия. Характеристика товарной структуры экспорта продукции предприятия с учетом рынков сбыта и оценка степени ее сбалансированности. Товарная номенклатура ВЭД.

Адаптация товарного подкрепления к требованиям внешних рынков. Особенности разработки упаковки товара, реализуемого на внешнем рынке. Маркировка экспортируемого товара. Товарный знак, торговая марка и фирменный стиль как элементы товарной политики предприятия на внешнем рынке. Правовая охрана товарного знака. Штрих коды. 

Организация сервисного обслуживания экспортируемой продукции. 

Ценовая политика предприятия во внешнеэкономической деятельности

Ценовые стратегии предприятия во внешнеэкономической деятельности, их характеристика и области эффективного использования. Методы ценообразования, используемые предприятием для установления цен на ввозимые и вывозимые товары. 

Виды цен, применяемые во внешнеэкономической деятельности предприятия. Факторы, влияющие на уровень цен, применяемых во внешнеэкономической деятельности предприятия. Сравнительная характеристика цен на внутреннем и внешнем рынке. Порядок формирования экспортных цен предприятия.

Контрактная цена. Особенности формирования контрактной цены в соответствии с условиями Инкотермс. Формы расчетов, применяемые во внешнеэкономической деятельности предприятия, и их влияние на формирование контрактных цен. 

Особенности ценообразования на внутреннем рынке. Порядок формирования цен на импортные товары. 

Обоснование таможенной стоимости товара. Методы определения таможенной стоимости ввозимых и вывозимых товаров.

Политика продвижения товара на внешний рынок и организация сбыта

Инструменты продвижения экспортируемого товара на внешнем рынке. Организация рекламной, выставочной, ярмарочной деятельности предприятия на внешнем рынке. Связи с общественностью, спонсорство. Бюджет мероприятий по продвижению продукции на внешнем рынке. Эффективность политики продвижения товара на внешнем рынке. 

Мероприятия по стимулированию сбыта, применяемые предприятием на внешнем рынке. Особенности стимулирования потребителей, посредников, персонала во внешнеэкономической деятельности предприятия. Планирование мероприятий по стимулированию продаж на внешнем рынке. 

Сбытовая политика предприятия при выходе на внешние рынки. Способы выхода на зарубежные рынки (использование услуг посредников, открытие филиалов, представительств, торговых домов и т.д.). Выбор каналов и методов сбыта на внешнем рынке. Организация сбытовой системы предприятия, действующего на внешнем рынке. Применяемые схемы осуществления торговых операций, особенности заключаемых посреднических договоров. Характеристика товаропроводящей сети предприятия на внешних рынках.

Внешнеторговые контракты предприятия и организация работы по их              реализации

Изучение предконтрактной работы предприятия по заключению внешнеторговых сделок. Информационное обеспечение поиска иностранного контрагента. Источники изучения надежности внешнеторгового партнера. Факторы выбора внешнеторгового партнера.
Внешнеторговые контракты предприятия: структура и содержание типового контракта международной купли-продажи товаров (работ, услуг) на предприятии. Правовой режим сделок купли-продажи предприятия. Соответствие заключенных контрактов Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров (работ, услуг).
Способы обеспечения обязательств по внешнеторговым сделкам (неустойка, залог движимого и недвижимого имущества, поручительство, гарантии, страхование риска, уступка требования и перевод долга, факторинг и форфейтинг). Условия контракта внешнеторговой купли-продажи товаров (работ, услуг), обеспечивающие выполнение обязательств контрагентов.
Исполнение внешнеторгового контракта. Таможенное оформление экспортно-импортных операций предприятия: таможенные формальности, таможенные платежи.
Риски во внешнеторговой деятельности предприятия и способы их снижения, предусмотренные договором международной купли-продажи товара. Организация страхования грузов и ответственности при реализации договоров международной купли-продажи товара.

Особенности страхования валютных рисков при заключении международных контрактов купли-продажи товаров (работ, услуг). Проведение операций хеджирования. 

Затраты, доходы и эффективность внешнеторговой деятельности предприятия

Особенности состава и учёта затрат при осуществлении внешнеторговых операций. Влияние базисных условий поставки товаров (работ, услуг) на формирование затрат и контрактной цены товара (работы, услуги). Доходы от внешнеторговой деятельности предприятия. Показатели эффекта и эффективности во внешнеторговой деятельности. 

Определение эффективности экспортных операций предприятия. 

Определение эффективности импортных операций предприятия. 

Анализ использования оборотного капитала при осуществлении предприятием внешнеторговой деятельности.
Порядок распределения доходов от внешнеторговой деятельности предприятия с учетом действующих норм налогового и валютного регулирования. Обязательная продажа валютной выручки. Порядок формирования валютных фондов предприятия. Порядок учета курсовых разниц и его влияние на эффективность внешнеторговой деятельности предприятия.
Порядок ведения счетов в иностранной валюте. Наличный оборот иностранной валюты. Порядок продажи и покупки валюты.
Пути снижения затрат и увеличения доходов во внешнеторговой деятельности  предприятия.

Перспективные направления повышения эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия

Разработка стратегии развития предприятия должна быть построена как научно-исследовательский раздел с учетом проработанных вопросов и проблем в области международных экономических отношений, актуальных для предприятия.

На основе принципов и системы стратегического управления необходимо сформулировать стратегические цели в области управления предприятием; определить стратегические направления развития предприятия в области внешнеэкономической деятельности, определить направления технического, технологического, экономического и социального совершенствования предприятия в условиях развития внешнеэкономических отношений.

Разработать предложения практической реализации стратегии развития предприятия, обратив особое внимание на повышение уровня конкурентоспособности продукции и предприятия на внешнем рынке. Предлагаемые мероприятия подтвердить расчетом экономической эффективности от их внедрения. 

Учитывая динамику основных показателей деятельности предприятия, разработать план-прогноз развития внешнеэкономической деятельности по объемам экспорта продукции (товаров, работ, услуг), по объемам импорта продукции (товаров, работ, услуг) и т.д.


Научно-исследовательская работа студентов

Научно-исследовательская работа студентов проводится в соответствии с направлениями научных исследований кафедры экономической теории и мировой экономики и представляет собой изучение теории и практики решения управленческих задач в условиях работы предприятия на внешнем рынке. В рамках прохождения преддипломной практики студенты имеют возможность, используя методические подходы оценки деятельности предприятия, выявить актуальные проблемы его развития и определить пути их решения. Это обусловливает необходимость проведения исследовательской работы на основе изучения и обобщения опыта работы отечественных и зарубежных предприятий.

Результаты научных исследований студентов находят отражение в их отчетах по практике, в таких разделах как «Перспективные направления повышения эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия» и «Индивидуальное задание». Полученные на предприятии сведения могут являться основой подготовки докладов, сообщений, выступлений на семинарах и студенческих конференциях.

Завершающим этапом научно-исследовательской работы студентов является написание дипломной работы, структура и содержание которой требуют разработки комплекса мероприятий по решению отдельных проблем конкретного субъекта хозяйствования.

ИНФОРМАЦИОННО-МЕТОДИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ
Индивидуальное задание по преддипломной практике

Каждый студент выполняет индивидуальное задание, которое ему утверждает руководитель практики от университета, в строгом соответствии с темой дипломной работы. При выполнении индивидуального задания от студента требуется не только практическое применение теоретических знаний, но и проявление экономической изобретательности и инициативы. 

Индивидуальное задание является основой написания студентом дипломной работы и должно содержать следующую информацию:

· краткую характеристику предприятия и перспектив его развития;

· обоснование актуальности избранной темы дипломной работы для предприятия, на котором студент проходит практику;

· характеристику и значимость научных концепций по теме дипломной работы, содержащихся в литературных источниках; 

· анализ состояния предмета исследования на современном этапе развития предприятия, установление факторных зависимостей, выявление основных тенденций и проблем; 

· изучение предмета исследования с точки зрения эффективности его организации, планирования, экономического стимулирования и контроля за исполнением запланированных мероприятий;

· направления совершенствования в области предмета исследования;

· обоснование конкретных мероприятий по повышению эффективности функционирования предприятия в области предмета исследования.

Руководитель практики от университета имеет право уточнить структуру и содержание индивидуального задания с учетом темы дипломной работы. 

Результаты выполнения индивидуального задания студент должен оформить в письменном виде и приложить к отчету по практике. Объем выполненного индивидуального задания должен составлять 15 – 20 страниц машинописного текста. 

Специализация «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью»
Направления маркетинговых исследований на зарубежных рынках. Изучение конъюнктуры зарубежного рынка и исследование потенциальных возможностей предприятия. Стратегии деятельности предприятия на внешних рынках. 

Характеристика информационной системы при проведении маркетинговых исследований зарубежных рынков: информация; техническая база; персонал; методы сбора, обработки, хранения. Источники информации о зарубежных рынках. 

Использование глобальной сети Интернет при осуществлении внешнеэкономической деятельности. Информационные ресурсы Интернет. Характеристика способов коммерческого присутствия в Интернет. Способы осуществления международной торговли в Интернет, применяемые предприятием. Сайт предприятия и его роль в осуществлении внешнеэкономической деятельности. Электронная почта, «электронные конференции». Источники внешнеторговой информации в Интернет. Поиск партнеров в Интернет. Способы взаимодействия партнеров в Интернет. Обеспечение безопасности международной торговли в Интернет.

Специализация «Внешнеторговая и коммерческая деятельность»
Направления коммерческой деятельности предприятия на внешнем рынке. Планирование и организация коммерческой деятельности в области материально-технического снабжения и сбыта продукции на внешнем рынке. Характеристика методов осуществления коммерческой деятельности предприятия. 

Организация транспортного обеспечения в системе внешнеторговой и коммерческой деятельности предприятия. Виды транспорта, используемого при международных перевозках. Факторы, влияющие на выбор транспорта при выполнении контрактов международной купли-продажи товаров (продукции, работ, услуг). Применяемые способы транспортировки, виды транспортных посредников. Документальное оформление взаимоотношений с транспортными посредниками. Учет транспортного фактора при заключении контрактов международной купли-продажи товаров (продукции, работ, услуг). Исследование влияния уровня расходов, связанных с транспортным обслуживанием, на эффективность внешнеторговых операций. 

Особенности распределения рисков между предприятием участником внешнеторговой деятельности и транспортными посредниками с учетом международных соглашений и условий заключения контрактов международной купли-продажи товаров.

Документация, используемая при перевозке, страховании и переходе грузов через границу: транспортная документация; страховые документы; таможенные документы. Характеристика документооборота в процессе исполнения внешнеторговой сделки. 

Тематика индивидуальных заданий по преддипломной практике 

1. Современное состояние  и перспективы развития международной торговли продукцией легкой промышленности (на примере…).

2. Международный лизинг как эффективная форма развития производственного потенциала предприятия (на примере …).

3. Оценка эффективности внешнеторговой деятельности резидентов СЭЗ  (на примере …).

4. Конкурентоспособность предприятия и ее влияние на развитие внешнеэкономических связей (на примере …).

5. Влияние прямых иностранных инвестиций на развитие экономики Республики Беларусь (на примере …).

6. Современное состояние и перспективы развития международной торговли продукцией топливной промышленности (на примере …).

7. Опыт ипотечного кредитования как форма развития рынка жилья в зарубежных странах и его актуальность для Республики Беларусь.

8. Современное состояние и перспективы развития международной торговли продукцией черной металлургии (на примере …).
9. Международный рынок нефтепродуктов: состояние и перспективы развития (на примере …).

10. Международный рынок услуг агроэкотуризма и перспективы его развития в Республике Беларусь.

11. Экспортный потенциал Республики Беларусь и пути его повышения в условиях мирового финансового кризиса.

12. Стратегия и тактика повышения эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия (на примере …).

13. Анализ конъюнктуры целевых рынков предприятиями экспортерами Республики Беларусь как инструмент повышения эффективности внешнеторговой деятельности (на примере …).

14. Тенденция развития мировых фондовых рынков.

15. Товарная структура экспорта предприятия и направления ее оптимизации (на примере …).

16. Посторенние товаропроводящих сетей предприятиями-экспортерами Республики Беларусь: проблемы и решения (на примере …).

17. Управление рисками во внешнеэкономической деятельности предприятий (на примере …).
18. Организация и управление сбытовой деятельностью предприятия на внешних рынках (на примере …).
19. Оценка эффективности инвестиционной деятельности резидентов СЭЗ (на примере …).
20. Проблемы регулирования миграции рабочей силы в экономике Республики Беларусь.

21. Международный рынок кондитерских изделий и перспективы его развития (на примере …).

22. Международный рынок молочной продукции: состояние и перспективы развития (на примере …).
23. Международные организации в процессе иностранного инвестирования экономики Республики Беларусь: проблемы и перспективы сотрудничества.

24. Исследование конкурентоспособности экспортной продукции и разработка рекомендаций по повышения ее уровня (на примере …).

25. Система валютного регулирования в Республике Беларусь  и ее влияние на эффективность внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования (на примере …).
26. Международный туристический рынок и проблемы развития международного туризма в Республике Беларусь.

27. Мировой финансовый кризис и его последствия для мировой экономики.

Требования к оформлению отчета и подведение итогов практики

За период прохождения преддипломной практики студенты должны оформить соответствующий отчет, который является основным документом для итогового контроля. Каждый отчет должен включать следующие разделы:

· титульный лист (Приложение А);

· введение;

· разделы в соответствии с программой практики;

· индивидуальное задание;

· заключение;

· список использованных источников;

· приложения.

Образец титульного листа приведен в приложении Б. 

Отчет составляется в соответствии с требованиями ГОСТа. 

Общий объем отчета по преддипломной практике – 65-70 страниц, включая индивидуальное задание.

Отчет по преддипломной практике проверяется и визируется руководителями практики от предприятий, а затем представляется на проверку руководителю практики от университета. При оценке учитывается степень раскрытия рассматриваемых вопросов, самостоятельность и оригинальность рекомендаций по повышению эффективности производственно-хозяйственной деятельности предприятия, а также грамотность изложения материала и культура представленной работы.

При несвоевременном представлении отчета, нерегулярном посещении мест практики, получении неудовлетворительной оценки студент может быть отчислен из университета или отправлен на практику повторно при наличии уважительной причины.

Организация преддипломной практики
Проведение практик организуется в соответствии с нормативными документами Министерства образования Республики Беларусь и внутриуниверситетскими стандартами. 

Преддипломную практику студенты проходят на предприятиях и в организациях Республики Беларусь независимо от формы собственности, соответствующих профилю подготовки специалистов, с которыми заключены договоры на учебный год.

Распределение студентов по местам практики и назначение руководителей практики от университета проводится кафедрой и оформляется приказом ректора. Общее методическое и организационное руководство практикой осуществляет зав. кафедрой экономической теории и мировой экономики.

Организацию практики студентов на предприятии осуществляют руководители практики от университета и от предприятия. Руководители практики от предприятия назначаются администрацией данного предприятия из числа наиболее квалифицированных специалистов.

До начала практики ее руководители от университета проводят организационное собрание, на котором разъясняются цели и задачи практики, порядок выполнения программы практики и другие организационные вопросы. Каждому студенту, уходящему на практику, выдается программа практики, дневник и направление.


Руководство преддипломной практикой

Общее руководство преддипломной практикой осуществляет кафедра экономической теории и мировой экономики. Непосредственное руководство практикой осуществляется в индивидуальном порядке одним из преподавателей кафедры (руководителем от университета) и руководителем от предприятия. 

Руководитель практики от университета должен:

· разработать рабочую программу практики;

· составить календарный план прохождения практики для каждого студента;

· разработать и выдать каждому студенту индивидуальное задание;

· координировать работу по прохождению практики с руководителем практики от предприятия;

· регулярно посещать места практики студентов;

· обеспечивать высокое качество прохождения практики в строгом соответствии с программой;

· осуществлять систематический контроль выполнения календарного плана и соблюдения студентами трудовой дисциплины;

· осуществлять контроль по обеспечению предприятием нормальных условий труда, контролировать проведение со студентами обязательных инструктажей по охране труда и технике безопасности;

· установить часы и место консультаций для студентов по вопросам программы практики, написанию и оформлению отчетов, индивидуальных заданий, курсовых и дипломных работ;

· информировать кафедру о ходе и результатах практики, о нарушении дисциплины студентами;

· проверить отчеты по практике, дать отзывы о работе студентов;

· представить зав. кафедрой письменный отчет о прохождении практики с замечаниями и предложениями по совершенствованию практической подготовки студентов.
Руководитель практики от предприятия персонально отвечает за организацию и прохождение практики в соответствии с рабочей программой. В его обязанности входит:

· организовать прохождение производственной практики закрепленных за ним студентов в тесном контакте с руководителем практики от университета;

· обеспечить качественное проведение инструктажа по охране труда и технике безопасности;

· обеспечить студентов рабочими местами и создать нормальные условия для своевременного и качественного выполнения программы практики;

· обеспечивать каждого студента информацией для написания отчета по практике,  выполнения индивидуального задания в соответствии с программой практики;

· консультировать студентов по всем вопросам практики, оказывать помощь в выполнении индивидуального задания и сборе фактического материала для дипломной работы, знакомить с передовыми методами работы;

· осуществлять контроль за выполнением календарного плана прохождения практики и соблюдением правил внутреннего трудового распорядка;

· контролировать ведение дневника, подготовку отчета, выполнение индивидуального задания;

· проверить отчет по практике, написать производственную характеристику, содержащую данные о выполнении программы практики и индивидуальных заданий, об отношении студента к работе, участию в общественной жизни, и отзыв на отчет каждого студента с указанием оценки за выполненную работу.

Руководитель практики от предприятия имеет право:

· отстранить от прохождения практики студентов, нарушающих трудовую и учебную дисциплину, и сообщить об этом в отдел кадров предприятия и деканат экономического факультета.

Права и обязанности студента в процессе прохождения преддипломной практики

К преддипломной практике допускаются студенты, полностью выполнившие учебный план теоретического обучения.

Студент в период практики имеет право:

· обращаться за разъяснениями и методической помощью к руководителю практики от предприятия и кафедры;
· пользоваться библиотекой предприятия;
· высказывать своё мнение по вопросам проведения практики и вносить предложения по её улучшению.
До начала практики на предприятии студент должен:
· знать место и время прохождения практики, а также руководителя практики от кафедры;

· изучить программу практики и получить указания по выполнению индивидуального задания по производственной практике.
По прибытии на место практики студент обязан:
· явиться в отдел кадров в установленный срок, имея паспорт, студенческий билет, путевку, направление, справку спецотдела (при необходимости), дневник с заданием, программу практики, фотографию;
· отметить в путевке и дневнике дату прибытия на практику и оформить пропуск;
· пройти инструктаж по технике безопасности и внутреннему трудовому распорядку;
· встретиться с руководителем практики от предприятия, получить указания о ходе практики, ознакомиться со своим ра​бочим местом, выяснить возможности пользования библиотекой предприятия.
Во время прохождения практики студент должен:
· строго соблюдать правила внутреннего трудового распорядка предприятия;
· выполнять все указания руководителей практики от предприятия и от кафедры; 
· полностью выполнить программу практики в соответствии с календарным графиком, нести ответственность за выполняемую работу;

· выполнять индивидуальное задание, результаты которого оформить в виде самостоятельного отчета; 

· ежедневно вести дневник о проделанной работе и подписывать у руководителя практики от предприятия;

· по результатам практики составить письменный отчет, заполнить дневник, получить характеристику с указанием оценки за выполненную работу. Отчет по практике должен полностью отражать содержание программы практики, включать индивидуальное задание, иметь приложения в виде заполненных документов, на которые дается ссылка по тексту; 

· по окончании практики в дневнике отметить дату убытия с предприятия, заверить подписью и печатью путевку и в установленный кафедрой срок прибыть в университет для сдачи отчета на проверку и для последующей его защиты. К отчету прилагается путевка и дневник с подписями ответственных лиц, заверенными печатью предприятия.

По окончании практики студент обязан:
· сдать пропуск, рассчитаться с библиотекой предприятия;
· отметить в путевке и дневнике дату убытия с предприятия;
· в установленный срок прибыть в университет для сдачи отчета по практике.

Календарно-тематический план прохождения преддипломной практики
	№ п.п.
	Наименование мероприятия
	Место 

проведения
	Сроки 

проведения
	Ответст-

венный 

за прове-

дение

	1
	Прибытие на предприятие, устройство, инструктаж по технике безопасности, получение пропуска
	ОК, ОТБ
	Первый день

первой недели
	Руководитель практики от предприятия

	2
	Общее знакомство с предприятием, видами продукции, структурой и организацией управления
	предприятие
	Второй-третий дни первой недели 
	

	3
	Изучение основных форм внешнеэкономической деятельности предприятия  и их характеристика 
	ОВЭС
	Четвертый-пятый дни первой недели
	

	4 
	Изучение состояния основных факторов внешней среды предприятия
	ОМ, ОС, ОМТС, ОВЭС
	Вторая неделя
	

	5
	Изучение особенностей формирования товарной политики предприятия при выходе на внешний рынок
	ПЭО
	Третья неделя
	

	6
	Изучение особенностей формирования ценовой политики предприятия при выходе на внешний рынок
	ПЭО
	Четвертая неделя
	

	7
	Изучение особенностей формирования политики продвижения продукции предприятия на внешний рынок
	ОМ
	Пятая неделя
	

	8
	Изучение особенностей формирования сбытовой политики предприятия при выходе на внешний рынок
	ОС
	Шестая неделя
	

	9
	Изучение особенностей организации контрактной работы предприятия 
	ОВЭС
	Седьмая неделя
	

	10
	Изучение работы предприятия по исполнению внешнеторговых контрактов
	ОВЭС
	Восьмая неделя
	

	11
	Оценка эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия на основе изучения затрат, доходов и порядка их использования
	ПЭО
	Девятая неделя
	

	12
	Разработка стратегии развития предприятия в области внешнеэкономической деятельности
	Самост.
	Десятая неделя
	Студент

	13
	Обзор литературы по теме дипломной работы и индивидуальному заданию
	библиотека
	Одиннадцатая 
неделя
	

	14
	Выполнение индивидуального задания по теме дипломной работы
	Самост.
	Двенадцатая 
неделя
	

	15
	Оформление отчета по преддипломной практике
	Самост.
	Первый-четвертый дни тринадцатой недели
	

	16
	Сдача отчета по практике
	
	Пятый-шестой дни тринадцатой недели
	Руководитель практики от ун-та

	
	ИТОГО
	
	13 недель
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имени Франциска Скорины»

Экономический факультет

Кафедра экономической теории и мировой экономики

Отчет

о прохождении преддипломной практики

на ________________________________________________________

(наименование предприятия)

студентом 5 курса специальности 

1-25 01 03 Мировая экономика
	Студент

Группа _______
	_________________

(подпись)
	_____________________

(Ф.И.О.)

	Руководитель практики

от предприятия,

должность
	_________________

(подпись)
	_____________________

(Ф.И.О.)

	Руководитель практики от университета, 

должность
	_________________

(подпись)
	_____________________

(Ф.И.О.)


Гомель _____
